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Mecanisme Mondiale 

Pour L'Assurance 
Indicielle

Symposium sur l’Assurance Indicielle et le Financement 
des Risques de Catastrophes Climatiques



Initiative des services consultatifs du Groupe de la Banque Mondiale, financée par ACP/UE, le Japon, l'Allemagne et les Pays-Bas, le GIIF 
soutient le développement de solutions de risque climatique ex ante abordables et basées sur le marché pour relever les défis de 
l'agriculture et de la sécurité alimentaire. 

NOUS SERVONS: 

LES AGRICULTEURS EN TANT QUE 
BÉNÉFICIAIRES ULTIMES EN

••Sécurisant les moyens de subsistance
de divers petits exploitants agricoles et 
propriétaires d'agro-entreprises grâce à
une protection d'assurance.

••Permettant l'accès au financement, aux 
intrants et aux services de vulgarisation
agricole.

LES ASSUREURS EN TANT QUE 
FOURNISSEURS DE SOLUTIONS EN

•Investissant dans les talents et les 
infrastructures locales (données, marché, 
technologie) pour des solutions localisées.

•Favorisant des assurances durables en
renforçant le processus de bout en bout.

MECANISME MONDIAL POUR L’ASSURANCE INDICIELLE (GIIF)



MISSION & OFFRES DE PRODUITS

• Stratégie de développement.

• Analyse des parties traduisent
et étude de faisabilité.

• Outils de projection financière et 
de modélisation actuarielle.

• Instrument de risque
intelligent pour réduire les 
risques des assureurs pour 
élargir l'offre de produits.

• Connexion au réseau client.

• Expertise réglementaire de 
la banque mondiale.

• Dialogues politiques et 
formation des régulateurs
sur l'Aassurance Agricole.

• Soutien au développement
de produits et à la 
tarification.

• Expertise en marketing et en
éducation des agriculteurs.

• Expériences opérationnelles

OFFRES :

OFFRES :

OFFRES :

OFFRES :

OBSTACLES 
RÉGLEMENTAIRES

STRATÉGIES ET 
ANALYSES 

ACTUARIELLES

CONCEPTION DES 
PRODUITS

ACCÈS AU 
FINANCEMENT POUR 

LES PETITS 
PRODUCTEURS ET LES 

PME(S)
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EVOLUTION DES REALISATIONS - NOMBRE DE CONTRATS: 
GLOBAL AFRIQUE
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GLOBAL, CUMUL ENTRE 2010 - 2022:

• Plus de 13 millions de contrats émis
• # de pays: >20
• ~65 millions de bénéficiaires finaux touchés
• $ 2,5 billions de financement faciltés (L’Assurance comme

guarantie pour l’accès au financement)

• Burkina Faso, Cameroun, 
• Cote d’Ivoire, Sénégal, 
• Kenya, Tanzanie, Rwanda,
• Mozambique, Nigéria, Zambie

Nouveaux pays: Angola, Guinée (Conakry), RDC, 
Madagascar, Zimbabwe

PAYS D’INTERVENTION - AFRIQUE: PAYS D’INTERVENTION - ASIE:

• Inde, Pakistan
• Bangladesh, Sri Lanka
• Indonésie, 
• Philippines

Le but: 8.5 mil de 
contrats –
fin 2020



ENVIRONNEMENT JURIDIQUE, RÉGLEMENTAIRE ET 
POLITIQUE

BILAN DES RÉALISATIONS & AMELIORATIONS

Sénégal: 
• Subvention directe de 50% sur tous les produits d'assurance agricole 

souscrits par la CNAAS (récoltes et bétail), exonération fiscale pour tous 
les contrats d'assurance agricole.

• CIMA : Le vote de la loi promouvant et réglementant la micro-assurance 
dont l'assurance indicielle agricole dans la zone CIMA.

Kenya: 
• Projet Élevage / GIIF-ILRI : Fait partie de la stratégie nationale de gestion 

des urgences liées à la sécheresse du GoK. Le produit d'assurance est 
souscrit par un consortium de 7 compagnies d'assurance. 

• Récolte / GIIF- ACRE Africa : Fait partie du programme national 
d'assurance-récolte - le programme d'assurance et de gestion des 
risques agricoles du Kenya - 50 % de la prime est subventionnée.

ATELIERS DE RENFORCEMENT DES CAPACITES

• Plus de 450 praticiens formés, dans env. 30 pays

• L'ARC et l'UNECA se sont associés pour la 1ère fois pour dispenser de 
telles formations (Dakar, Sénégal 1ère session)

• Le régulateur Nigérian a approuvé l'offre d'assurance agriculture II à la 
suite de la formation au Ghana. 

• 14 assureurs privés au Nigeria ont reçu des licences d'agri-assurance, 
ouvrant le marché à la concurrence

• Le gouvernement Zambien a fait de l’Assurance Indicielle Climatique (WII) 
une obligation dans le Programme de Subventions des Intrants Agricoles

• Croissance du secteur (2016-2020) = augmentation du nombre de 
compagnies d'assurance proposant une assurance indicielle agricole :
⚬ Réassureurs : de 15 à 34 & Assureurs : de 5 à 26 ;
⚬ Effectif : 35 nouveaux professionnels de l'assurance à temps plein 

recrutés et formés pour accompagner le développement commercial 
de l'assurance agricole.

• Les réassureurs régionaux (ex. Africa Re, ZEP Re, etc.) sont désormais 
attirés par ce métier, un domaine autrefois réservé aux acteurs 
internationaux.

• Facilité régionale d'arrêt des pertes pour les réassureurs : Nigéria et 
Zambie Formations sur la modélisation des risques.

• Agtech/ Insuretech: Solutions pour la gestion des données, des primes et 
des sinistres.

INOVATIONS



CROISSANCE ET IMPACT DU MARCHÉ



CROISSANCE ET IMPACT DU MARCHÉ
i. Assurer l’échelle et attirer plus de ressources dans l’industrie :
Zambie : l'impact du FISP sur la sécurité alimentaire
Nigeria : Licences aux compagnies d'assurance > concurrence sectorielle + assurance rendement régional
Sénégal : Les petits exploitants demandent un crédit auprès d'une assurance agricole (c'est-à-dire La Banque Agricole)

ii. Impact sur les bénéficiaires :
Nigéria: Accès aux Finances - Regroupement de l'assurance avec le crédit et réduction des risques (c'est-à-dire, les fonds à la CBN et dans les 
banques sont protégés, les ménages accèdent aux finances).
Zambie: Accès aux intrants et amélioration de la sécurité alimentaire - Plus de rendements et unegrandevariété de cultures : regroupement de 
l'assurance avec le package d'intrants, les agriculteurs reçoiventuneindemnisation.
• Même en l'absence de catastrophes liées au climat, le regroupement contribueà la continuité, à l'accès aux intrants, à la garantie des 

rendements et à l'augmentation de la sécuritéalimentaire.
• Le nouveau gouvernement élu devrait continuer le programme > son investissement est sécurisé grâce à l'assurance.

Mozambique : Accès à des semences à haut rendement et à un revenu élevé pour les entreprises agricoles - Pioneer Seed Company inclut 
une assurance avec le sac de semences > augmentation du volume de ventes et de la marge bénéficiaire.

iii. Impact sur les clients :
Plus d'acteurs de l'assurance dans le secteur: Augmentation du nombre de compagnies d'assurance et de réassurance
Réduction de la volatilité de l'assurance agricole et du crédit: Facilités de type réassurance, pour contribueràréduire la volatilité du 
portefeuilled'activitésliées au climat.

iv. Effet de démonstration et création de marché :
• Les compagnies d'assurance au Zimbabwe testent des produitsliés au rendementagricole.
• Les régulateurs de l'assuranceen Afrique de l'Estontdemandé un soutien au développement des capacités
• Le régulateur de l'assuranceen Angola a demandé un soutien pour la conception d'unefacilité de réassurancesimilaireàl'EA.
• L'effet de réplication du CNAAS du Sénégalvers la Mauritanie, la Guinée, le Togo, le Burundi et le Bénin.



LEÇONS APPRISES – APERÇU
COMPTE EXPÉRIENCE (EA) / FACILITÉ RÉGIONALE DE MAÎTRISE DES PERTESEN ASSURANCE AGRICOLE

PARTENAIRES DU PROJET :

OBJECTIFS :

PAYS PILOTES :

• EA Manager: Africa Re

• Conseiller Technique : Willis Re

• Bénéficiaires au Nigéria ( Leadway , NAIC, AIICO, AXA Mansard, Royal Exchange, IGI, 
Veritas, NSIA, FIN Insurance et Sterling) et en Zambie (Mayfair)

• Les assureurs participants sont remboursés pour les pertes supérieures à un taux de 
sinistres de 75 %, sous réserve d'une limite monétaire convenue à l'avance de 600 000 
USD par pays. 

• Ce système permet aux porteurs de risques enregistrés localement de se constituer 
des réserves au cours des premières années de souscription de l’Entreprise.

• Ne s'applique qu'aux sinistres pour la part retenue par l'assureur et ne protège pas la 
part des réassureurs internationaux.

• Nigeria:
⚬ 1,6 million de contrats cumulés.
⚬ En sept’21, paiement par la Facilité Régionale à 8 porteurs de risques pour les 

sinistres déclenchés au cours de la saison d'octobre 2020 à février 2021, Les 
assureurs ont pu réduire de 1 % les primes facturées aux agriculteurs (tableau).

• Zambie :
⚬ de 18 500 contrats en 2017 à ~3,8 millions de contrats cumulés en 2022.
⚬ L'EE a aidé à convaincre la Direction d'élargir son portefeuille pour inclure les 

agriculteurs du Programme de Soutien en Intrants (FISP).

En 2020, IFC a lancé un projet visant à explorer la faisabilité d’étendre l’instrument testé en pilote

NIGERIA

ZAMBIE



INNOVATION : ÉTUDES INSURTECH | FINTECH ET EXEMPLES DE 
PAYS 

CARTOGRAPHIE INSURTECH EN AFRIQUE :

Les entreprises Insurtech tirent parti de la technologie pour développer de nouveaux systèmes et de nouveaux modèles 
commerciaux qui contribuent à améliorer différentes parties de l'écosystème de l'assurance.

ZAMBIE:
Coupon électronique, (e-voucher) soutenant le 
programme gouvernemental de subvention des 
intrants (fisp), également utilisé pour le 
paiement des sinistres

KENYA:
•Mobile money 
Garantie de replantation (une carte dans le sac 
de semences ou d'engrais, activée par 
l'agriculteur via un téléphone portable)

.

SÉNÉGAL
•Etude insurtech
•Accès au financement grâce au couplage de 
l'assurance avec le crédit agricole /travaux 
en cours avec la cnaas au sénégal

• Se concentrer sur l'Indonésie, la Thaïlande, les Philippines et le Vietnam pour identifier les entreprises
Insurtech et les fournisseurs de solutions technologiques

• Résultats de l'étude :L'Indonésie et la Thaïlande en tant que marchés avec un potentiel pour le flux de 
transactions le plus élevé et une plus grande pénétration.

• Les assureurs numériques et les facilitateurs technologiques sont prévus comme plus évolutifs et 
perturbateurs

• Les avantages sociaux, la santé et l'assurance-vie à court terme représentent la plus grande opportunité.

• Identifier les entreprises Insurtech et les fournisseurs de solutions technologiques pour les 
compagnies d'assurance, y compris les assurances agricoles et PME.

• Résultats de l'étude : La croissance accélérée de l’iIsurtech en Afrique est soutenue par 5 principaux
facteurs de croissance :     

CARTOGRAPHIE INSURTECH ASIE DU SUD-EST (SUITE À L'EXERCICE AFRIQUE) :

￭ 2 transactions : Afrique du Sud & Kenya



• Manque /insuffisance de subvention des primes d’assurance 
dans la plupart des Etats Africains

• Niveau de subvention des primes d’assurance agricole 
disparate même dans les pays en zone CIMA

• Problème de données ( fiabilité et coût d’acquisition élevé ) 
au sol 

• Non institutionnalisation de l’Assurance agricole en 
obligatoire à l’instar de l’assurance automobile

• Insuffisance de formation du personnel des institutions en 
charge de de la régulation de l’assurance agricole

• Institutionnalisation de l’Assurance agricole en 
obligatoire dans les programmes gouvernementales, 
Projets et Programmes de développement

• Subvention des primes par l’Etat et ses partenaires

• Harmonisation des niveaux de subvention des primes 
(zone CIMA comme expérience)

• Mise en place/Amélioration des systèmes de données 
et d'informations au niveau national (MTO et 
Agronomiques ) pour appuyer le design des produits 
d’assurance agricole

• Subventionner/Assurer le Volet Recherche et 
développement des produits par l’Etat

• Accroître les pouvoirs des DNA

• Soutenir/faciliter la création de Pools de réassurance 
locaux

• Capitaliser les acquis des expériences citées dans les 
slides 5 &6

FAIBLESSES EBAUCHES DE SOLUTIONS

LEÇONS APPRISES– FAIBLESSES & EBAUCHES DE SOLUTIONS -1 
QUELQUES FAIBLESSES ACTUELLES - LEGISLATIONS ACTUELLES & EBAUCHES DE SOLUTIONS: INVERSER LA TENDANCE



• Méfiance des populations

• Faible accès au crédit agricole par les producteurs agricoles

• Faible bancarisation des producteurs cibles

• Faible culture de l'assurance des populations rurales

• Faible niveau d'éducation financière des producteurs agricoles

• Pauvreté rurale

• Proposer aux producteurs des produits d’assurance diversifiés et 
adaptés à leurs besoins et à des coûts abordables (Subvention des 
primes par l’Etat et ses partenaires)

• Accroître le financement agricole

• Lier la prime au package du crédit à octroyer aux producteurs pour 
faciliter le préfinancement de la prime par les Banques et SFDs.

• Exécuter à grande échelle des programmes de Formation et de 
sensibilisation des producteurs à l’assurance agricole et à l’inclusion
financière

• Développer des mesures complémentaires à l’assurance agricole
pour les femmes et les jeunes ( Activités Génératrices de Revenus

FAIBLESSES EBAUCHES DE SOLUTIONS

• Assurance agricole souvent proposée seule

• Distribution volontaire

• Inclusion financière

• Prime d'assurance à inclure dans un package (crédit, Intrants 
agricoles , matériel Agricole etc )

• Distribution électronique couplé à d'autres services mobiles 
préexistants

FAIBLESSES EBAUCHES DE SOLUTIONS

LEÇONS APPRISES– FAIBLESSES & EBAUCHES DE SOLUTIONS - 2: 
PROPOSITIONS D'AMÉLIORATION D'UNE CULTURE ASSURANTIELLE - DES POPULATIONS RURALES

CONCEPTION DE PRODUITS D'ASSURANCE INDICIELLE COMBINÉS À 
D'AUTRES INSTRUMENTS FINANCIERS



• Insuffisance de formation techniques en Assurance Agricole des 
assureurs locaux

• Coûts d'acquisition élevés -> èrentabilité faible -> peu d'intérêt pour 
les assureurs locaux

• Faible bancarisation des producteurs cibles

• Faible niveau de sensibilisation des producteurs ruraux

• Faibles capacités de réassurance en local

• Renforcer les capacités des (re)assureurs locaux

• Subvention de l'acquisition des données et des premières par l'Etat

• Soutenir/Encourager la distribution électronique via Plateforme 
Web Mobile

• Impliquer les services techniques étatiques - la sensibilisation des 
agriculteurs

• Soutenir/faciliter la création de Pools de réassurance locaux

FAIBLESSES EBAUCHES DE SOLUTIONS

• Peu de réassureurs locaux

• Absence de mécanisme de soutien à la réassurance dans la plupart 
des pays Africains

• Soutenir/faciliter la création de Pools de réassurance locaux

• Soutenir les réassureurs locaux via le concept du Regional Stop 
Loss Facility for Agriculture

• Convention entre assureurs locaux et réassureurs d'un % minimum 
de risques à transférer à la réassurance

FAIBLESSES EBAUCHES DE SOLUTIONS

LEÇONS APPRISES– FAIBLESSES & EBAUCHES DE SOLUTIONS - 3: 
PROPOSITIONS D'AMÉLIORATION - DES ASSUREURS

COLLABORATION AVEC LES RÉASSUREURS
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Des assurances groupées avec d'autres produits et 
services visantà accroître la valeur pour le client, 
notamment le crédit rural et les services de 
vulgarisationagricole.

Des technologies disruptives et des solutions Agtech 
pour relever les défis liés à l'analyse des données, au 
service des politiques et au règlement des sinistres, 
entre autres.

02 Le développement de nouveaux produits pour les 
entreprises agricoles et d'autres acteurs afin de faire 
face aux interruptionscommerciales, aux risques de 
stockage après récolte et aux risques liés à la 
sécurité alimentaire dans les chaînes de valeur.

PROGRAMME D’ASSURANCE INCLUSIVE POUR L’AFRIQUE
Financé par le BMZ Allemagne pour promouvoir des solutions innovantes
visant à atténuer les risques liés au changement climatique dans les 
communautés vulnérables et les régions à haut risque. Nous proposons
les services suivants :

01 L'objectif général du programme est de contribuer à renforcer 
la résilience des agriculteurs et des micro, petites et 
moyennes entreprises (MPME) en Afrique en augmentant 
l'accès à des produits d'assurance contre les risques 
climatiques inclusifs. Le programme cherchera à protéger les 
agriculteurs et les MPME contre les risques susceptibles 
d'entraîner une interruption des activités, des conséquences 
néfastes sur la santé ou des pertes de production agricole et 
d'élevage.

Les principales composantes se concentreront sur :

• Le développement de produits d'assurance inclusifs
• Des partenariats stratégiques pour atteindre les zones les 

plus reculées
• La promotion de solutions d'assurance numériques



Merci...
Pour plus d’informations, visitez 
indexinsuranceforum.org



SOUTIENS GOUVERNEMENTAUX À L'ASSURANCE AGRICOLE EN AFRIQUE – QUELQUES EXEMPLES PERTINENTS

KENYA

• Assurance indicielle bétail
(klip);

• Programme d'assurance
agricole et de gestion des 
risques (pour les cultures) 
dans le cadre de la 
stratégie nationale de 
gestion des urgences liées
à la sécheresse en 2015.

NIGÉRIA SÉNÉGAL ZAMBIE

PROGRAMME(S) 
GOUVERNEMENTAUX/INI
TIATIVES

SUBVENTION DES PRIMES

POPULATION IMPACTÉE 

• 100% pour le bétail ;
• 50% pour les cultures,

• Plus de 2 millions de 
contrats émis au profit 
d'env. 10 millions de 
personnes

• Création de la compagnie 
nationale
d'assuranceagricole (naic) 
en 1993.

• Approbation de 30 millions 
de dollars dans le pilier
d'assurance du «nigeria
incentive-based risk 
sharing system for 
agricultural lending» (nirsal) 
en 2016

• 100% pour le bétail ;
• 50% pour les cultures,

• 50% + détaxation de la 
prime

• 50%

• 1,5 million de contrats
émis au profit d'environ
7,5 millions de personnes

• Plus d’1million de polices 
émises pour 
environ5millions de 
personness 

• Plus de 3,6 millions de 
contrats émis protégeant
plus de 18 millions de 
personnes

• Creation de la compagnie 
nationaled’assurance
agricole du sénégal du 
senegal (cnaas) en 2007 

• Intégration de l’assurance
dans le programme de 
soutien en intrants 
agricoles (fisp) via (la 
distribution) par bons 
électroniques en 2017, en
partenariat avec « mayfair
insurance »

SOURCE: GIIF-SPONSORED PROJECTS ON A CUMULATIVE BASIS AS OF DEC’22

ANNEX
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